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Programa do Componente Curricular

Ementa:

Objetivos:

Conteldo:

Habilidades e

Competéncias:

Uso da lingua espanhola como instrumento de comunicacdo em situacdes especificas da
area negocial. Lingua espanhola aplicada a interagdes de ambito profissional.
Correspondéncia comercial e documentos em lingua espanhola. Termos técnicos e de
estruturas linguisticas relacionados com a area de estudo especifica. Temas
complementares, atuais e emergentes, e tendéncias na area.

Objetivo geral: Compreender e utilizar a lingua espanhola em nivel B1/B2 a partir deuma
perspectiva comunicativa contemplando os aspectos linguisticos, pragmaticos eculturais
inerentes ao @&mbito das negociagGes internacionais. Objetivos especificos:Desenvolver
as diversas competéncias linguisticas relacionadas as tematicas abordadas;Desenvolver
a competéncia intercultural; Consolidar e aplicar os conhecimentos emlingua espanhola
ao ambito das relacdes de trabalho e ao ambiente das negociagoes.

O conteldo programatico se organizara a partir do material didatico sugerido,
fontesdiversas e materiais de apoio gramatical, conforme os seguintes eixos tematicos:
I. EImundo laboral en el ambito internacional II. Comercio Internacional II. El concepto
deempresa y el plan de negocios IV. Desarrollo de habilidades referentes a la
organizaciéndel tiempo y de las finanzas V. Negociacion Internacional y sus diversos
aspectos VI.Atividades de Interacdao e Negociagao Oral (durante todo o semestre
letivo)""

Desenvolver as competéncias pragmatica, |éxica, gramatical, fonética e
ortograficarelacionadas ao ambito das negociagbes internacionais; Desenvolver as
habilidades decompreensao e produgdo oral e escrita relacionadas as negociagdes.

Metodologia de Ensino e Avaliagao

Metodologia:

Procedimentos de
Avaliagdo da

Aprendizagem:

Horario de

atendimento:

Aulas expositivas e atividades que propiciem e potencializem o desenvolvimento
eintegragdo das habilidades linguisticas dos alunos, a interagdo entre os mesmos e
anegociagdo continua de sentidos e formas relativa ao contedido programado. Como
material didatico se utilizara a bibliografia recomendada, Internet, videos e imprensacom
a finalidade de fomentar a autonomia dos alunos.

A disciplina tera trés avaliagdes: 1. Prova escrita (8,0), a se realizar apds o primeiro
modulo da disciplina, a essa prova sera adicionada a nota referente a avaliacdo realizada
através de uma atividade (2,0); 2. Apresentagdes em grupo (10,0), a se realizar apds o
segundo madulo da disciplina; 3. Apresentagao individual (10,0) a partir de
apresentacdo oral realizada sobre leitura relacionada ao ambito dos negdcios realizada
ao longo de toda a disciplina.

Cronograma de Aulas

Inicio Fim Descrigao

08/12/2023 |08/12/2023 |Bienvenidas y Bienvenidos: presentacion del curso
15/12/2023 |15/12/2023 |La busqueda de empleo

22/12/2023 |22/12/2023 |Pelicula: El método (2005)

26/01/2024 (26/01/2024 |iQué recordamos? : repaso general

02/02/2024 |02/02/2024 |Comercio exterior

09/02/2024 [09/02/2024 |No habra clases

16/02/2024 |16/02/2024 |Trabajo y cultura local (Laboratorio)

23/02/2024 |23/02/2024 |Prueba escrita

01/03/2024 [01/03/2024 |Temas complementarios, atcuales y emergentes: tendencias en el area
08/03/2024 [08/03/2024 |Cuestiones de finanzas
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Inicio Fim Descrigdao
15/03/2024 |15/03/2024 |Creando una empresa
22/03/2024 [22/03/2024 |Reuniones de trabajo y negociaciones
29/03/2024 |[29/03/2024 |Feriado
05/04/2024 |05/04/2024 |Presentaciones en grupo
12/04/2024 [12/04/2024 |Presentaciones en grupo
19/04/2024 |19/04/2024 |Reposicidon
Avaliagoes
Data Hora Descricao
15/12/2023 15:00 Inicio presentaciones individuales
16/02/2024 15:00 Actividad de trabajo y cultura local
23/02/2024 15:00 Prueba escrita
29/03/2024 15:00 Presentaciones en grupo
05/04/2024 15:00 Presentaciones en grupo
19/04/2024 15:00 Reposicdo
19/04/2024 15:00 Exame Final
19/04/2024 Reposicdo
19/04/2024 Exame Final
Referéncias Basicas
Ez:egieal Descrigao
GARCIA-LOMAS, Olegario Llamazares; NIETO CHURRUCA, Ana. Negociacion
Livro internacional:estrategias y casos. Madrid: Piramide, 2017. 248 p. (Economia y Gestidn
internacional) ISBN: 9788436817065.
PAREJA, Maria José. Temas de empresa:manual para la preparacion del certificado superior
Livro del Espafiol de los negocios de la cdmara de comercio de Madid. Madid: Edinumen, 2007. 214 p.
ISBN: 8495986698.
Livro Las 48 leyes del poder
Referéncias Complementares
:g:e:lieal Descrigao
Livro SCHM~IDT, CarIos._Assuntqs de pegécios:lOO actividades de discusion para la ensefianza de
espafol de negocios. Madrid: Edinumen, 2010. 215 p. ISBN: 9788498481419.
Livro MOLI’NI_ER, IVI_arl'g._Diccion_ar?o de_ Uso del Espaiol. Madrid: Gredos, 1997. 2v. (Biblioteca
Romanica Hispanica; v. Diccionarios, 5) ISBN: 8424913442.
Livro ALONSO RAYA, Rosario. Gramatica basica del estudiante de espandl. Barcelona: Difusion,
2014. 312 p. ISBN: 9788484437260.
Livro MATTE BON, Francisco. Gramatica comunicativa del espanol. Nueva ed. rev. Madrid:

Edelsa, 2006. 2v. ISBN: 18477111049, 28477111057.
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